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OBJECTIF 

PROGRAMME  

Savoir comprendre l’importance de la fonction achats dans l’entreprise, 
analyser les enjeux associés, mieux se connaître pour développer ses 
compétences, améliorer son processus achats, mesurer les risques achats, 
préparer ses négociations achats, capitaliser les bonnes pratiques 

Achats 
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1 – LES FONDAMENTAUX 

- Contexte actuel 
- Définition et historique 
- Evolution du métier 
- Achats versus approvisionnements 
- Missions des acheteurs 
- Pouvoirs de l’acheteur 
- Qualités d’un bon acheteur 

 
2 – STRATEGIES ET PROCESSUS 
ACHATS 

- Classification fournisseurs 
- Loi ABC et Pareto 
- Matrice Kraljic 
- Stratégies achats 
- Approche TCO 
- Etapes du processus 
- Pilotage de la performance achats 

 
 

3 – ACHATS RESPONSABLES 

- Critère de décision fournisseurs 
- Référentiel achats responsables 
- Exemples pratiques 

 
4 – NEGOCIATION PROFESSIONNELLE 

- Jeux de rôles personnalisés acheteur 
/ fournisseur 
- Analyse des points forts et axes de 
progrès 
- Bilan sur la posture de négociateur et 
solutions concrètes 

 
5 – CONCLUSION ET CONSEILS 
PRATIQUES 

 

PROFIL STAGIAIRE 

- Acheteurs débutants. 
- Tout public et tout secteur d’activité. 
- Tout acteur lié à une fonction achats 

PREREQUIS 

Aucun 

METHODES / MOYENS PEDAGOGIQUES 

Pédagogie active : alternance d'apports 
théoriques et d'étude de cas pratiques 
La formation se veut très pragmatique avec 
l'étude de nombreux cas concrets. 

 

MODALITES DE FORMATION 

7 heures, soit 1 jour, en présentiel ou à 
distance. 

MODALITES D’EVALUATION 

- Test de positionnement (évaluation des 
acquis par un quiz initial) 
- Exercices d’application et étude de cas 
pratiques 
- Evaluation des compétences via un quiz 
final. 
- Attestation de suivi de formation 

PROFIL DE L’INTERVENANT 

Spécialiste en commerce international, 
techniques et méthodes à l'export et à 
l'import, 22 ans de formation et de conseil 
sur les techniques d’import export. 

LANGUE D’ENSEIGNEMENT 

Français 

PLACES OUVERTES 

de 1 à 8 personnes 

TARIFS 

Voir devis 

Retrouver nos conditions générales de vente et 
informations handicap sur notre site internet. 

 


