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OBJECTIF 

PROGRAMME  

Comprendre les incoterms et les enjeux spécifiques associés, analyser les 
obligations réciproques des parties, évaluer les conséquences sur le prix de 
vente en fonction du choix et évaluer la gestion critique des frais et des risques. 

Incoterms 2020 techniques exports 
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Jour 1 : Concepts clés : définition, 
enjeux, analyse de chaque règle 

 

1- Analyse des incoterms 2020 

 Par famille – par sigle 
 Gestion critique du transfert des 

frais et des risques 
 Obligations réciproques des 

parties 
 Principaux changements par 

famille 
 Analyse des nouveaux incoterms 

 

2- Choix de l’incoterm 

• Critères de négociation : achat / 
vente 

• Incoterms et liner-terms 
• Assurance : pourquoi et auprès 

de qui 
• Relation avec les crédits 

documentaires 
• Analyse critique de chaque règle 

 

Jour 2 : Cas pratiques orientés export 
avec la position Vendeur 

 

1- Pièges a éviter et clés pratiques 

 Synthèse de la session 
 Réflexion sur les applications 

concrètes à mettre en œuvre 
dans son environnement 
professionnel. 
 
 

PROFIL STAGIAIRE 

Responsables et collaborateurs des services 
commerciaux export, import. Administration 
des ventes, achat, logistique, transport, 
service juridique. Prestataires logistiques. 
Tous publics. 

PREREQUIS 

Aucun 

METHODES / MOYENS PEDAGOGIQUES 

Pédagogie active : alternance d'apports 
théoriques et d'étude de cas pratiques 
La formation se veut très pragmatique avec 
l'étude de nombreux cas concrets. 
Intervenant certifié QUALIOPI. 

 

MODALITES DE FORMATION 

14h sur 2 jours en salle ou à distance 

MODALITES D’EVALUATION 

Test de positionnement (évaluation des 
acquis) 
Livret de formation – Schémas explicatifs - 
Quiz en ligne - Cas pratiques 
Attestation de suivi de formation 

PROFIL DE L’INTERVENANT 

Spécialiste en commerce international, 
techniques et méthodes à l'export et à 
l'import, 22 ans de formation et de conseil 
sur les techniques d’import export. 

LANGUE D’ENSEIGNEMENT 

Français 

PLACES OUVERTES 

1 à 8 participants 

TARIFS 

Voir devis 

Retrouver nos conditions générales de vente et 
informations handicap sur notre site internet. 

 


